Wir ergiinzen die grofen Windkra

INSIGHT: Konventionelle und
Erneuerbare Energien gelten in
der politischen Diskussion als
Gegensatzpaar. In der wirt-
schaftlichen Realitat zeigt sich,
dass es auch miteinander geht:
Die Unternehmensgruppe Neu-
haduser aus Liinen ist als Bergbau-
Zulieferer bekannt, nun engagiert
sie sich immer mehr in der Wind-
energie- und Pflanzendl-
Technologie. Fragen an Unter-
nehmenschef Jirgern Neuhduser
und Geschaftsfiihrer Giirsel Zorlu.
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VDI NACHRICHTEN: Herr Neuhduser,

lhr Unternehmen ist bekannt als Berg-
bau-Zulieferer, als Produzent fiir Tunnel-
und Fordertechnik. Nun scheint Sie der
Wind des Wechsels gepackt zu haben -
warum?

NEUHAUSER: Ich bin offen, ich bin Un-
ternehmer aus Familientradition, und
ich will Menschen beschiftigen, hier im
Ruhrgebiet. Deshalb setzen wir nun
auch auf Windenergie. Wir miissen die
Energieproblematiklosen, wobei wir mit
der Windenergie und der Bergbautech-
nik ja beide Male im Bereich Energie ar-
beiten.

Das klassische Erneuerbare-Energie-Un-
ternehmen ist jung, innovationsgetrie-
ben und auf der Suche nach Kapital oder
finanzstarken Kooperationspartnern.
Konnen Sie sich da einordnen?
NEUHAUSER: Nur teilweise. Auch wir
sind natiirlich innovativ — in allen Ge-
schiftsfeldern, nicht nur bei der Wind-
energie. Aber wir setzen darauf, Neues
aus eigener Kraft zu stemmen. Wenn Thre

Frage allerdings dahin geht, dass erneu-
erbare und konventionelle Energie zwei
unvereinbare Welten sind - das sehe ich
nicht so. Erneuerbare Energie ist not-
wendig und viel versprechend, aber ich
bleibe auch Verfechter der Kohle. Die
wird weiter gefragt sein, da kénnen sich
noch andere Anwendungsfelder als heu-
te ergeben. Wenn es gelingt, Kohlen-
dioxid bei der Verbrennung der Kohle
abzuscheiden, wird es weiter groe Ab-
satzmoglichkeiten fiir sie geben.

Neuhduser hat eine lange Bergbau-Tradi-
tion...

NEUHAUSER: ...ja, mein GroRvater hat
erst Pferde beschlagen und spéter Berg-
baugerite repariert. Mein Vater, ein
Elektroingenieur, hat mit dieser Schmie-
de das Geschift mit dem Bergbau ausge-
baut und die Produkte entwickelt, mit
denen wir Marktfiihrer wurden: die Han-
gebahntechnik beispielsweise.

Woher kam der Impuls, dass Sie, nun in
der dritten Generation, in die Windener-
gie einsteigen?

NEUHAUSER: Ein Ingenieur aus Liinen
mit langjahriger Erfahrung beim Bau
von H-Rotoren, der seit einigen Jahren
bei uns beschaftigt ist, hat uns das The-
ma vorgestellt. Zunédchst ging es um
Windkraftanlagen in der Mongolei. Da
ich Produktlinien zusétzlich zu unseren
anderen Aktivitdten vorantreiben moch-
te, gerne auch im Energiebereich, lagen
gute Startvoraussetzungen vor.

Und dann haben Sie Anlagen entwickelt?
ZORLU: Ja, wir setzen darauf, Kom-
petenz im eigenen Haus zu haben. Und
darauf, den Kunden keine Entwick-
lungsrisiken aufzubiirden. Da sind wir
vielleicht anders als andere in der Wind-
branche. Wir haben die ersten Anlagen
gebaut, entwickelt, verbessert — und
danninstalliert. Unsere Windkraftanlage
auf dem Dach des 65 m hohen Tech-
nischen Rathauses in Miinchen lduft
nun seit zehn Jahren, ohne dass wir fiir
Wartungen und Reparaturen angefor-
dert wurden.

Jetzt erst, mit diesen Erfahrungen, ge-
hen wir auf den Markt.

ftanlagen®

Unternehmenschef Jiirgen Neuhauser (li.) und Geschaftsfiihrer Giirsel Zorlu wollen dem Berg-
bauzulieferer mit kleinen Windkraftanlagen u einem weiteren Standbein verhelfen. foto: wever

Wie sehen Sie das Interesse fiir kleinere
Windkraftanlagen?

ZoRLU: Wir haben bereits jetzt viele An-
fragen, auch von Privatleuten. Was fehlt,
ist eine effektive, gesetzliche und politi-
sche Unterstiitzung fiir kleine Wind-
kraftanlagen. Die Einspeisevergiitung
fiir diese Anlagen ist im Vergleich etwa
zur Solarenergie dulerst niedrig. Die Ge-
setze sind auf GroR-Windanlagen zuge-
schnitten.

Liegt es daran, dass Sie mit den GroR-
Windkraftanlagen konkurrieren?
NEUHAUSER: Nein, sicherlich nicht. Ein
Einsatzzweck speziell unserer H-Rotor-
Anlagen kann es beispielsweise sein, in
Windparks mitten zwischen den grofen
Anlagen zu stehen und den Strom zu lie-
fern, um die grofen Anlagen anzufah-
ren. Dafiir beziehen die bisher selbst
Strom aus dem Netz. Wir sehen uns nicht
als Konkurrenz, vielmehr erginzen wir
die groBen Windkraftanlagen.

Unsere Anlagen kann man auerdem
da einsetzen, wo groRe Anlagen nicht ge-

eignet sind, aufgrund von Abstandsfli-
chen, Gewichten usw. Die geringe Ein-
speisevergiitung liegt wohl daran, dass
der Gesetzgeber das Potenzial kleinerer
Windkraftanlagen unterschétzt hat.

Ist das iiberall so?

ZORLU: Nein, in Italien beispielsweise
wird Strom aus Windkraftanlagen bis
immerhin 200 kW Leistung mit bis zu
30 Cent vergiitet. Auch andere Linder
vergiiten den Strom aus Windkraft viel
eher in dhnlicher Héhe wie Strom aus
den anderen erneuerbaren Energiequel-
}en wie Solar- oder Biomasse. Da sehen
wir Mérkte, wobei uns zugute kommt,
dass wir mit unseren klassischen Ge-
schiftsfeldern schon stark international
orientiert sind. Die Benachteiligung der
Windkraft innerhalb der Vergiitungs-
richtlinien in Deutschland sollte unbe-
dingt behoben werden.

Die Achse Ihrer Windkraftanlagen steht
ertikal, bei den groRen Windriddern mit
ropellern liegt sie horizontal. Ist die

Das Unternehmen

» Die Unternehmensgruppe
Neuhéuser in Liinen stellt
Magnet- und Fordertechnik
her, Bergbau- und Tunnel-
technik, einschlieBlich Tun-
nel-Loschsystemen, sowie
Automatisationssystemen.

» Neuhéuser beschaftigt 135
Mitarbeiter und macht keine
Angaben zum Umsatz.

» Kiinftig setzt das Unterneh-
men auch auf erneuerbare
Energie. Zunichst auf Wind-
kraftanlagen mit 1, 5, 10, 20
sowie 40 kW, aber auch auf
groRere Anlagen ab 300 kW

~ bis 600 kW. Eine 1,2 MW-An-
lage ist in der Planung.

» Neuhéuser verwendet H-Ro-
toren, bei denen sich die Ro-
torenblétter um eine senk-
rechte Achse drehen. jw

Energieeffizienz vergleichbar?

ZoRrLU: Die vertikale H-Rotor-Tech-
nologie erreicht eine héhere Windaus-
beute, da sie immer optimal im Wind
steht. Somit wird keine Zeit mit zusitzli-
cher Windausrichtung verloren. Das hat
eine Reihe weiterer Steuerungselemente
tiberfliissig gemacht. AuRerdem kom-
men wir ohne Getriebe aus, wodurch
Energieverluste langfristig reduziert
werden. Dies alles fithrt dazu, dass wir
6 % effizienter sind als herkémmliche,
horizontale Anlagen.

Werden Sie die Anlagen selbst bauen?
NEUHAUSER: So weit es geht. Natiirlich
werden wir auch mit Zulieferern zusam-
men arbeiten, aber Herzstiicke wie Ge-
neratoren und Steuerungen wollen wir
hier herstellen. Wir kénnen bei den
Windkraftanlagen auch Kernkompeten-
zen aus unseren anderen Bereichen nut-
zen.

Sie haben auch einen Energie-Container
entwickelt, der noch im Prototyp-Stadi-

um ist. Was ist seine Besonderheit?
ZORLU: Wir haben zwei Energie-Contai-
ner-Typen im Programm. Zum einen die
Neuhéuser-Hybrid-Container-Losung,
die mittels einer Kombination aus Wind-
anlage, Solarpanel und Dieselgenerator
autark Strom erzeugt. Diese erste Lo-
sung haben wir bei Neuhduser bereits
vor einigen Jahren entwickelt, patentie-
ren lassen, zur Marktreife gebracht und
haben nun damit begonnen, sie auf den
Markt zu bringen.

Unsere zweite Losung ist die Neuhéu-
ser-Jatropha-Container-Losung. Sie ist
im Prototyp-Stadium. In ihr arbeitet eine
Presse, die aus der Nuss der Jatropha-
Pflanze Ol gewinnt und raffiniert, das
dann im Container gespeichert wird.
Das Ganze ist ein komplettes Infrastruk-
turprojekt aufkleinstem Raum, da es aus
dem Ol der Niisse mit einem Generator
auch Strom erzeugen kann. Auf dem
Container kann zusitzlich eine unserer
kleinen Windkraftanlagen montiert wer-
den. Im Aquatorialbereich kann ein ein-
zelner Container ein Dorf versorgen....

NEUHAUSER: ...wobei die Dorfbewoh-
ner in abseits gelegenen Landstrichen
mit dem Energiecontainer wichtige Vor-
teile haben: Sie kénnen dank der Jatro-
pha-Pflanze echtes Oko-Ol erzeugen, al-
so pflanzliches Ol Aufgrund ihrer Ge-
niigsamkeit kann Jatropha sogar auf tro-
gkenen Savannenbdden angebaut wer-
en....

ZORLU: ...und das Ol ist eines der effek-
tivsten technisch nutzbaren Pflanzen-
ole. Mit unserem Container kénnen die
Menschen in den Anbaugebieten nicht
nur die Niisse verkaufen, sondern direkt
das Ol - damit sind sie in der Wertschp-
fungskette einen groRen Schritt weiter.

Wie sind Sie auf die Idee gekommen?
NEUHAUSER: Uber ein sozial engagier-
tes Netzwerk aus Kirchengemeinden,
Hochschulprofessoren und einem Ser-
vice-Club, in dem ich Mitglied bin, stieR
ich darauf, dass in Léndern wie Afrika
und Asien ein groRer Bedarf fiir ein sol-
ches System besteht. JORGWEBER
» www.neuhaeuser.de



